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      als Garant für den Erfolg

Die Koehn Industrieberatung ist Partner in folgenden 
Branchen der Serien- und Großserienfertigung:

 Industrie Maschinenbau

 Automotive Elektrotechnik

 Zulieferindustrie
 

Unsere Lösungskompetenzen liegen in den Bereichen:

 Produktivität Sanierung

 Produktion Interim-Management

 Vertrieb Projekt-Management

 Restrukturierung

Weitere Informationen finden Sie unter 
www.koehn-industrieberatung.de!

Rainer Koehn
Nikolaus-Molitor-Straße 25 · 97702 Münnerstadt
Tel.: 09733 3813 · Fax: 09733 3800 · Mobil: 0171 8234185
eMail: info@koehn-industrieberatung.de
Web: www.koehn-industrieberatung.de
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Problemlösungen im Kern 
      von Unternehmen

Wir begleiten Sie individuell bei Pro-
jekt- und Managementaufgaben in der 
Serien- und Großserienfertigung.
Als unabhängige Berater für mit-

telständische Betriebe und Großunternehmen, 
zeichnet die Realisierung Ihrer Ziele eine erfolgreiche 
Zusammenarbeit aus.

Im Zuge der Beratung wird versucht den Kern eines 
Unternehmens zu erfassen. Auf Basis einer Koopera-
tionsphilosophie ist es der Koehn Industrieberatung im 
Anschluss möglich, die erforderlichen 
Maßnahmen zur sinnvollen Zielerreich-
ung zusammen mit den Beteiligten 
umzusetzen.

Die Erfahrung zeigt, dass sich während der Zusam-
menarbeit ein geschärftes Eigenleistungsprofil unserer 
Auftraggeber einstellt, was meist eine Optimierung der 
Produktivität, eine Erweiterung des Auftragsvolu-

mens, eine Neukundengewinnung, 
stets jedoch eine Steigerung der 
Effektivität zur Folge hat.

Berater und Mitarbeiter 
    beim Kunden

Eine Zusammenarbeit mit der Koehn Industrieberatung 
geht deutlich über die reine Beratungsleistung hinaus:
Nach der individuellen Entwicklung maßgeschnei-
derter Lösungsansätze und der Darlegung möglicher 
Erfolgspotentiale zeigen wir nicht nur Lösungsfenster auf, 
sondern packen die anstehenden Aufgaben zusammen 
mit unseren Kunden an.

Mit unseren Dienstleistungen wenden wir uns v.a. an 
mittelständische Unternehmen, auf deren Bedürfnisse 
und Anforderungen wir uns spezialisiert haben. Dabei 
sind wir während der Aufgabenrealisierung Mitarbeiter 
unserer Auftraggeber – und nicht externe Berater!

Wie sieht der mögliche Kundennutzen aus?

Profitieren Sie von unserem Knowhow aus jahrelanger, er-
folgreicher, praktischer Erfahrung in folgenden Bereichen: 

 Optimierung von Prozessen u. Fertigungstechnologien

 Schnelle gemeinsame Umsetzung der Ziele u. Projekte

 Durchführung von Kostensenkungsprogrammen 

 Unterstützung u. Übernahme von Managementfunktionen

 Management von Initiativen zur Umsatz- und 
 Ertragssteigerung 

 Entwickeln und Umsetzen von Verkaufsstrategien 

 Restrukturierung und Sanierung 

Orientierung an Zielen 
     und Bedürfnissen des Kunden

Unsere Vorgehensweise ist immer mehrstufig und auf 
die Arbeitsaufgabe zugeschnitten. Die Entwicklung des 

Sollkonzeptes erfolgt in enger Ab-
stimmung mit dem Auftraggeber und 
den Betroffenen, um übliche Unsi-
cherheiten zu reduzieren und den Er-
folg des Vorhabens zu gewährleisten.

Die Umsetzbarkeit dieser theoreti-
schen Vorgaben hat sich in vielen     
erfolgreichen Projekten bewiesen.
Unser ganzheitliches Vorgehens-
konzept umfasst immer Projekt-
management bis hin zur Übergabe von Management-
aufgaben. Die Umsetzung dieser Aufgaben wird auf 
Kundenwunsch immer begleitet.

	 		Der	eine	wartet,	
	 	 							bis	die	Zeit	sich	wandelt,	
			der	andere	packt	sie	kräftig	an	
	 													und	handelt.		

Dante Alighieri   
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